绞盘代理合作协议书

协议双方

甲方：中国汽车绞盘网
地址：

乙方：

地址：

为开拓国内绞盘市场，本着互惠互利，共同发展的宗旨，甲方以下列条件确认乙方为甲方的特约代理商。经双方友好协商，达成如下协议：

1、 协议有效期内，乙方作为甲方的特约代理商（非独家代理商），从甲方购买第二条规定之产品，以销售给第四条规定的区域最终用户。

2、 本协议适用于甲方所提供的绞盘产品。

3、 合作期限：1年

4、 区域及用户群：本协议明确规定区域范围为------------------------------------------------------。

5、 在协议有效期内，乙方根据本协议条款，向甲方进货数量不低于-------台（套），累计进货额不低于-------元。

6、 价格：按甲方制定的统一报价提供给乙方进货折扣。
1、 产品价格的制定权、发布权属于甲方；

2、 价格按甲方公开报价折扣计算；
3、 折扣率视具体产品确定。

以上产品对最终用户的售前培训、产品安装调试、售后技术服务均由乙方承担。

7、 价格保护

甲方的某产品降价（统一报价后），将在三天内对乙方公布，并对此前30天内购买的该产品进行价格补偿：

1、 遇节假日，不延长保护期；

2、 非代理进货和定制产品不予价格补偿；

3、 价格补偿仅用于下一次进货。

8、 代理商购货信贷额度

乙方与甲方正式签定代理协议后，可以向甲方提出申请购货信贷额度；

1、 甲方对乙方提供的购货信贷额度，乙方只能用于订购甲方产品。

2、 信贷额度最高时间期限为货发出之日起30天，（甲方发货之日起30天内，乙方必须款到甲方帐户）。

3、 在乙方提供购货信贷额度的时间范围内并签定有效订货合同之后，乙方采取先提货后付款的结算方式。这种结算方式，不适用于第一次购货。

4、 若乙方取得大订单而资金不足时在常规信贷额度之外，还可以提出临时信贷额度申请，甲方将根据实际情况审批。

5、 如果乙方出现提货超额度或者未按期付款的情况，甲方有权暂时停止供货；超期30天，乙方还未归还货款的，甲方有权对乙方提出法律诉讼。

6、 乙方的信贷额度申请需填写购货额度申请表，由甲方财务部、销售部联合审核，甲方总经理审批。

9、 保密规定

1、 合作期间，开始合作前、合作终止后，甲乙双方都有为对方保守经济、技术等商业秘密的责任。包括产品销售收入、客户名单、培训手册、技术手册、技术思路等都在保密范围内 。

2、 代理商不能利用接触甲方技术信息的便利条件，自己或提供便利对甲方的产品进行复制或者更改。

十、其他

1） 甲方有责任向乙方

2） 提供优惠的价格，良好的技术支持，和及时周到的服务，以帮助乙方拓展市场；

3） 阶段性的提供产品的统一的销售报价，并及时交流有关信息；

4） 尽最大努力保障顺畅供货；

5） 对乙方在销售甲方产品时的大客户公关；

6） 对乙方在销售甲方产品过程中的技术问题提供支持；

7） 在中国汽车绞盘网主页上出现特约代理商名称；

8） 在中国汽车绞盘网站点免费刊登特约代理商简介；

9） 在当月中国汽车绞盘网所做的媒体广告上刊登上月销售前5名的特约代理商名单。

（1） 乙方有责任

1） 遵守甲方有关代理协议，承认并严格遵循甲方商标与标志的使用标准；

2） 乙方在销售甲方产品过程中保持良好的商业信誉及全力作好维修服务及技术支持工作，维护甲方产品的形象；

3） 遵守甲方制定的价格策略及销售代理区域规定和客户分工政策；

4） 及时、正确、完整地向甲方提供月度销售报表；

5） 合作期间不销售第三方同类型产品。

十一、协议的终止

1、 任何一方可提前45天以书面的形式通知对方终止协议，无须提出终止理由，或提前30天以书面形式提出终止理由，通知对方终止本协议。

2、 本协议终止后15天内，应结清双方所有的资金，物资和往来帐务。在该期间内未能结清双方又不能达成有效协议的，任何一方均有权提出法律诉讼。

十二、协议的生效

本协议一式两份，双方各执一份，自盖章、签字之日起生效。

甲乙双方本着互惠、互利原则执行本协议，未尽事宜，双方协商解决。

甲方：中国汽车绞盘网             乙方：

代表；                           代表：

日期：                           日期：
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